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- Verisize encertala
- tallade laroba que
comprem a internet

\ /- TEXT ANDREARODES 3
W omprar roba per size, un programa informatic taxa de devolucions en boti-
internet és un habit que permet al client descobrir ~ gues de modaronda el 50%. “A
Comprar roba per cadacopméspopu-  lasevatallaintroduintinica-  I'Estatésdel 25%, perdanird
internet implica lar, pero continua ment tres dades —edat, pes i en augment”, explica Andreu .
5 L tenint un repte: encertar la altura- iescollirlasevaconsti- Fernandez, un dels nous socis !
sovint canvisi talla éEmquedounaLouna  tucidfisicad’entresisfigures  de Verisize i també cofundador ‘
devolucions, XL2? Totique lamajoriade diferents en 3D queapareixen  de Tailor4less, un negoci de b
ja que és dificil botigues enline ofereixen el alapantalla. confeccid de roba a mida b
encertar la talla servei de devolucio gratuita- onlzr;e. Segons Ferndndez, la
3 ment, aquestscanvisgeneren  Solucié a un problema gestid dels retorns suposa pera [
a la primera. Per uncost addicional de transport  “Estem donant una solucié a I'empresauncost d’entre el 5% ;
acabaramb aquest ilogi.si_im peral'cn_:pre.sai un problema lateqt.especig.‘l- ilogxda!singmssosdglawndn |
prob]erna -gratu'l‘t empitjoren l'experiénciade ment per a les botigues enline iel risc de perdre el client. “Al ,
3 compra del consumidor. multimarca”, explica Xavier mercat online és més rendible
per al client, perd Davant lanecessitatdemillo-  Roca, investigndordelaUABi  fidelitzar un client que fer-ne
costds per a les rarlasatisfacciddel clientide  cofundadorde 'empresa que un de nou”, afegeix 'emprene- I
empreses- Verisize | reduirl'elevatvolum de comercialitza Faplicacid sotael  dor, Captarunclientnouala
té una aplicacié retorns -laxifraes mouentorn  mateix nom. Verisizeestafor-  xarxasuposauna inversio :
P dels paisosamb mésvolumde  mada per nou socis —entre els d'entre 30140 euros, estima
quecalculalatalla | vendesonline-, ungrup quals quatre investigadorsdel  Ferndndez.
de manera simple, d'emprenedors iinvestigadors  Centre de Visid per Computa-
precisai ajustada catalans han desenvolupatuna  dor-, té un laboratori de Precisié
) aplicacid que permetestimarla  recercainformaticavinculata  La precisi6 que garanteix
al patronatge talla de manerasimple, sense  la UABité un capital inicialde ~ Verisize ~una aplicacié pro- g
de cadamarca | haverderecorreralacinta .  70.000euros. gramada a través de models
_J metrica o ales complicades Els estudis de mercat indi- matematics que analitzen les
v guies orientatives que cada quen que als mercats més mesures del eos i els patronat-
marcade roba penjaa la seva madurs, com Alemanyaiels ges estandards del sector téx- £
web. El resultat d'aixt és Veri-  Estats Units, la til- permet “reduir les devolu-
cions i escurcar el temps de
compra en un mercat en qué la
rapidesa és un valordiferen- 5
cial”, afegeix Roca. Un altre -
avantatge és que I'as de I'apli-
cacio no implica carregosos
processos d’enregistrament ni
contrasenyes per a 'usuari,
que té)'opeié d'entrar a través
de la xarxa social Facebook i i
emmagatzemar-hi les seves ¥
dades personals per facilitar 1
futiires compres en altres
botigues. “Intentarem adaptar &
¢l nostre producte a les neces-
sitats de cada empresa”, acla-
reix Roca. Actualment, Veri-
size estia punt de tanear tres
contractes amb empreses dels
‘Estats Units, el Regne Unit i
‘Bélgica. L'aplicacid es comer-
cialitza en paquets diferents,
amb preus variables segons el
triwnsit de clients de cada -

web.»



